
Microsoft Dynamics NAV.  

Microsoft Dynamics NAV 

Marketing & Vertrieb  

Vom ersten Kontakt bis zum After - Sales.  

FACTSHEET. 



Kontakte, Aktivitäten & Klassifizierung.  

Professionelles Kundenmanagement.  

Kontakte. 

Profile. 

Aktivitätenprotokoll. 

Aufgabensteuerung. 

Segmentierung. 

 

Kontaktkarten mit allen 

relevanten Daten, di-

rektem Zugriff auf his-

torische Aktivitäten und 

geplanten Aufgaben. 

 

Klassifizierung.  

Anhand von Fragebö-

gen und vielen Para-

metern zur Segmentie-

rung ideale Vorberei-

tung für Kampagnen, 

etc. 

Übersicht und Transparenz in Perfektion.  D
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Verkaufschancen & Nachbetrachtung.  

Vertriebssteuerung.  

Verkäufer. 

Verkaufschancen. 

Vertriebsprozess. 

Analysen. 

Bewertungen. 

 

Erfassung von Ver-

kaufschancen, Ver-

triebsprozesse mit 

schrittweiser Bewer-

tung. 

 

Analyse.  

Prüfung von geplanten 

und realisierten Umsät-

zen, Aufgaben und 

Planungen. 

Effiziente Vertriebssteuerung & - planung.  D
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