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Management Consulting & Business Solutions

Microsoft Dynamics NAV
Marketing & Vertrieb

Vom ersten Kontakt bis zum After - Sales.
FACTSHEET.

Micresoft

GOLD CERTIFIED

Partner

£ ‘lMicrosoft Dynamics




Professionelles Kundenmanagement.
Kontakte, Aktivitaten & Klassifizierung.

mcbs

Management Consulting & Business Solutions

Profile.

Aktivitatenprotokoll.
Aufgabensteuerung.

Segmentierung.
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Ubersicht und Transparenz in Perfektion.




Vertriebssteuerung. ‘
Verkaufschancen & Nachbetrachtung. meS

Management Consulting & Business Solutions

Erfassung von Ver-
kaufschancen, Ver-
triebsprozesse mit
schrittweiser Bewer-

tung.

Analyse.

Prifung von geplanten
und realisierten Umsat-
zen, Aufgaben und

Planungen.

Verkaufer.
Verkaufschancen.
Vertriebsprozess.
Analysen.

Bewertungen.
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Effiziente Vertriebssteuerung & - planung.




